Lean Conversion Best Practice Innovation

CONVERSION TO S/4H.
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CONVERSION TO S/4HANA

KPS in Zahlen

Conversion . Sicherheit
Factory 370 + Bewahrte

Conversion
Methoden &
Toolsets

# 'I Design
Center
Marktfuhrer Komplett integrierte

Handel und S/4HANA & CX
Konsumguter Prozesslandschaft

Best Practice Prozesse
fur Handel und Remote-Lieferung / SHSACT

Konsumguter y der Work Packages

1300 Berater

13 Standorte EU

180 Mio. Euro Umsatz (+50% in 5 Jahren)
Grundungsjahr: 2000

HQ: Manchen

KPS



Mit KPS sicher in die S/4HANA Welt

Definierte Module
Kalkulierbare Services
Nachhaltige Innovation
Infrastruktur der Wahl

Definition der zukunftigen, innovativen System- und
Prozesslandschaft auf Basis unserer langahrigen
Expertise im Grof3- und Einzelhandel sowie in der
Konsumguterindustrie

Festlegung des geeigneten Transformationsszenarios mit
der Erfahrung aus mehr als 100 Transformations-

und Migrationsprojekten

KPS

CONVERSION TO S/4HANA

Aktuellste End-to-End Prozesse im KPS Design Center
mit der umfangreichsten S/4HANA Systemlandschaft fur
den Handel und die Konsumguterbranche in Europa
Maf3geschneiderte Conversion Methode mit
kombinierbaren Modulen der erfolgreichen Instant-
Transformation® Methode

Verwendung neuster Technologie wie BTP (Business
Technology Platform) von Analyse bis Umsetzung

KPS Conversion App zur prozessorientierten Planung
Remote-Lieferung der KPS Conversion Factory fur eine
schnelle und wirtschaftliche Umsetzung

Festpreise fir Lean Conversion und optionale
Zusatzmodule



In 5 Schritten durch die S/4HANA Conversion
Mit der KPS Methode in 6 bis 9 Monaten erfolgreich auf lhrem neuen System

INNOVATE

your business
capabilities

Abgleich des
strategischen Geschéfts-
modells mit S/4HANA
Innovationen

Erarbeitung der
Nutzenpotenziale neuer
Geschaftsprozesse durch
S/4HANA

Erstellung einer initialen
Roadmap zur S/4AHANA
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DESIGN ENGAGE

your roadmap your business

Aufnahme der aktuellen Systemlandschaft zur
Definition der Ziellandschaft

Technische Analyse (z.B. Custom Code)

Analyse der Prozesslandschaft

Ermittlung von Trainingsbedarf

Finalisierung der Roadmap inkl. Zeit und Budget

Planung der weitergehenden Aktivitaten nach der
Konvertierung (Hebung des Innovationspotenzials)

CONVERSION TO S/4HANA

@
APPLY

your systems

LEVERAGE

your benefits

Durchfuhrung der Pre-
Conversion MaRnahmen

Implementierung
neuer Business
Prozesse auf Basis
der neuen S/4HANA
Plattform

Umsetzung der kunden-
eigenen Entwicklungen

Durchfuhrung der
technischen und
funktionalen S/4HANA
Conversion

Go-Live Begleitung

KPS

PHASENZUSAMMENFASSUNG FUR LEAN CONVERSION

FOLGEPHASE NACH
ABGESCHLOSSENER
KONVERTIERUNG



CONVERSION TO S/4HANA

Mit KPS wird Ihr S/4HANA Conversion Projekt planbar und kalkulierbar

Preisgestaltung der Conversion Pakete

Innovation Workshop

KPS Invitati
im KPS Design Center nvitation

iNNOVATE
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DESIGN ENGAGE Planung Lean Conversion Festpreis Paketpreis
your roadmap your business (Annahmen/Voraussetzungen s. Folgeseite) 74.800,- €
Realisierung Lean Conversion , Paketpreis
) Festpreis
(Annahmen/ Voraussetzungen s. Folgeseite) 294.800,- €
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LEVERAGE Kick-Off Workshop for

your benefits Continuous Improvement

KPS Invitation

© OPTIONS Optionale Module Individuelle Paketpreise

KPS



Leistungen, Annahmen & Voraussetzungen

fur Paketpreise

LEISTUNGEN
Uberprifung der vorhandenen Systemlandschaft auf Basis SAP
Readiness Check und Simplification Item Check

Ermittlung adressierbarer Wertbeitrage mit dem SAP Value
Lifecycle Manager

Definition von prozessualen Anpassungen auf Basis von SAP
Process Discovery

Custom Code Analyse mit von KPS und SAP bereitgestellten
Werkzeugen z.B. BTP

Planung des zukunftigen Berechtigungskonzepts
Erarbeitung des Transformationspfades fur die Konvertierung

Planung und Aufwandsabschatzung der Pre-
Conversion MafSnahmen

KPS
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DESIGN

your roadmap

ANNAHMEN / VORAUSSETZUNGEN

Ausfuhrung SAP Readiness Check, Simplification [tem Check und
Custom Code Check sowie SAP VLM und SAP Process Discovery
durch den Kunden (Auswertung und Analyse durch KPS)
Einrichtung von Systemzugangen fur Systemchecks und
Autorisierungsplanung

Bereitstellung von Systemdokumentationen

Teilnahme der jeweiligen Kundenansprechpartner an den
Workshops

Paketpreis fur die Bereiche Basis, Finance, Sales, Einkauf und
Materialwirtschaft; weitere Bereiche / Applikationen optional
gegen Mehraufwand



Leistungen, Annahmen & Voraussetzungen

fur Paketpreise

LEISTUNGEN

Technische Konvertierung

Durchftihrung von Testlaufen auf einer Sandbox Systemkopie
Database Migration Option zur Ubertragung der Daten in die
HANA Datenbank

Einrichtung der Fiori-Plattform (BTP SAP Launchpad)
Servicepaket 70 Personentage fur Delta-Customizing,
Autorisierung, Testkonzept und Testunterstttzung,
Delta-Training und Go-Live Support

ANNAHMEN / VORAUSSETZUNGEN

ECC Releasestand ECC 6.0 EHP 7 oder hoher,
Konvertierungsfahigkeit gegeben

3-stufige Systemlandschaft mit einem Mandanten

Pre-Conversion Mafsnahmen abgeschlossen (BP, GL,
Unicode etc.)

Bereitstellung der erforderlichen Lizenzen sowie der
System- und Testumgebung durch den Kunden

Testdurchfuhrung durch den Kunden
Custom Code Konvertierung separat

Weitere Bereiche / Applikationen optional gegen Mehraufwand



Erfolge der KPS messen sich an der Zufriedenheit unserer Kunden

Handel, Fashion & Konsumgtterbereich

KPS
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CONVERSION TO S/4HANA

Conversion to SAP S/4

.

Wolfgang Sandmaier
M +49 163 344 3800 O E-Mail: s4hana®@kps.com
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© 2023 KPS AG or a KPS affiliate company. All rights reserved. No part of this publication may be reproduced or transmitted in any form or for any purpose without the express permission of KPS AG or a KPS
affiliate company.

The information contained herein may be changed without prior notice. These materials are provided by KPS or a KPS affiliate company for informational purposes only, without representation or warranty of any
kind, and KPS or its affiliated companies shall not be liable for errors or omissions with respect to the materials.

SAP and other SAP products and services mentioned herein as well as their respective logos are trademarks or registered trademarks of SAP SE (or an SAP affiliate company) in Germany and other countries.
All other product and service names mentioned are the trademarks of their respective companies.


https://www.xing.com/pages/kpsag
https://www.facebook.com/kpsag/
https://www.linkedin.com/company/kps-consulting
https://twitter.com/kps_aghq?s=20&t=5zKjN-IKNvLzk-oEKIg1Jw
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https://kps.com/de/de.html



